
Financiranje rasta
za tehnološku tvrtku
“TechInnovate”

Klijent:

Tehnološka tvrtka “TechInnovate”

Područje stručnosti::

Posredovanje u korporativnom financiranju



Financijski stručnjaci u EROP Consultingu su kao 
vodeći savjetnici sudjelovali u nekoliko stotina
projekata, te kako bi vas bolje uputili kroz niz
industrija, predstavljamo vam projektne studije
koje smo uspješno proveli i završili.

Zbog GDPR-a i  zaštite privatnosti i podataka naših klijenata, nazivi klijenata i njihovih 

tvrtki su promijenjeni, dok su opseg posla i fokus industrije ostali nepromijenjeni.



Pregled:

Informacije u ovoj studiji slučaja odražavaju stvarne scenarije, ali su imena izmijenjena radi 
zaštite podataka. TechInnovate, inovativna tehnološka tvrtka u regiji, imala je ambiciozne 
planove za širenje poslovanja i lansiranje novih proizvoda. Kako bi ostvarili svoje ciljeve rasta, 
TechInnovate se obratio EROP Consulting GmbH, stručnjacima za korporativno financiranje.

Pozadina:

Kada je TechInnovate želio ostvariti rast i lansirati nove proizvode, obratili su se EROP 
Consulting GmbH, konzultantskoj grupaciji sa sjedištem u Austriji, koja je specijalizirana 
za poslovanje u jugoistočnoj Europi. EROP je poznat po pružanju operativnih, strateških i 
savjetodavnih usluga privatnim tvrtkama, investitorima, javnim kompanijama i obiteljskim 
uredima, pružajući jedinstvena i prilagođena rješenja.

Problem i zadatak::

• Izazov: TechInnovate je trebao dodatno financiranje za širenje poslovanja i lansiranje novih 
proizvoda.

• Zadatak: EROP Consulting je bio angažiran kako bi pomogao TechInnovate-u u pronalaženju 
odgovarajućeg financiranja za njihove rastuće potrebe.

Početna procjena:

EROP-ovi stručnjaci analizirali su financijske podatke TechInnovate-a i razvili sveobuhvatan 
prijedlog financiranja.

Primijenjeni koraci:

1.  Analiza financijskih potreba: EROP je analizirao financijske potrebe TechInnovate-a i 
identificirao potencijalne izvore financiranja.

2.  Posredovanje u korporativnom financiranju: Pregovori i posredovanje s bankama i 
investitorima kako bi se osiguralo optimalno financiranje za TechInnovate.

3.  Strateško savjetovanje: Pružanje strateškog savjetovanja o najboljim mogućnostima 
za financiranje rasta i lansiranje novih proizvoda.



Rezultati:

•  Dodatno financiranje: TechInnovate je uspješno dobio dodatno financiranje koje je 
omogućilo širenje poslovanja i lansiranje novih proizvoda.

• Rast i inovacija: Lansiranje novih proizvoda i širenje na nove tržište potaknuli su rast i 
inovacije u TechInnovate-u.

• Povećanje tržišnog udjela: S pomoću EROP-a, TechInnovate je povećao svoj tržišni udio i 
postao prepoznatljiv na novim tržištima.

Izjava korisnika:

“EROP Consulting nam je pružio ključnu podršku u pronalaženju potrebnog financiranja za naše 
ambiciozne planove. Njihova stručnost i posvećenost omogućili su nam ostvarenje naših ciljeva 
rasta.” 

CEO, TechInnovate

Zaključak:

Angažman EROP Consulting-a za posredovanje u korporativnom financiranju bio je ključan 
za postizanje rasta i inovacija u TechInnovate-u. Njihova stručnost i posvećenost omogućili 
su TechInnovate-u da dobije potrebno financiranje za širenje poslovanja i lansiranje novih 
proizvoda. Unatoč financijskim troškovima angažmana EROP-a, postignuti rast, inovacije i 
povećanje tržišnog udjela opravdavaju vrijednost strateške konzultacije.


